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مزيد مــــــــن
المعلومات

محاور الورشة

.B2B , B2C , B2G 01  انواع التسويق

02  أهمية وجود خطة تسويقية للمنشآت.

03  استراتيجيات التسويقية.

04  المزيج التسويقي.

05  المبيعات و تحدياتها في قطاع الأعمال.

.Vendor Approval 06  البيع للجهات الحكومية و الشركات الكبرى

07  مهارات البيع للشركات و التعامل بشكل صحيح مع اعتراضات عملاء 

.B2B الأعمال

08  تقييم الفرص في أسواق التصدير.

09  العوامل المؤثرة على النجاح في أسواق التصدير. 

10  دراسة السوق المستهدف.

11  خيارات الدفع الدولية.

12  اللوجستية الدولية.

13  الجمارك.

14  مصادر لبناء خطة التصدير.

15  أدوات للعثور على عملاء في الأسواق الخارجية.

16  خيارات دخول السوق واستراتيجيات النفاذ.

17  البرامج الحكومية لدعم الصادرات و طرق الاستفادة منها.

18  التجارة الإلكترونية الدولية.

19  التوسع والترخيص.

20  إعداد الخطة التصديرية.

21  مراجعة الخطة التصديرية مع المستشارين و التدريب على 

تقديمها للإدارات والجهات المختلفة.

ورشة عمل

إعمار سكوير ، جدة.
من الساعة ٨ صباحاً إلى الساعة ٤ عصراً.

تهيئة الشركات المحلية للتوسع و التصدير
للأسواق الدولية


